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  К Читателю 

 

Представленная Вам КНИГА ПРОДАЖ, не претендует на то, чтобы стать окончательным и  

исчерпывающим руководством.   

Эта Книга продаж кухонь была создана коллективными усилиями и лучшими практиками 
дизайнеров и продавцов кухонь по всему СНГ.  

Рекомендую постоянно дополнять это издание Вашим лучшим опытом. 

 

  Бизнес-тренер: Виталий Дубовик 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

mailto:info@activesales.by
http://www.activesales.by/

